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TX y

CONSEILLER(ERE) AUX VENTES INTERNES - FAIS LA DIFFERENCE AVEC NOUS

Marieville, QC, Temps plein — permanent, quart de jour (40 h/semaine)

CE QU'ON T'OFFRE POURQUOI CE POSTE EST UNIQUE

Chez nous, ton emploi, c’est bien plus qu‘une paie! Chez OXYMAX, entreprise familiale
Une politique de vacances généreuse et congés adaptés a quebe.c0|.se depuis 1961_’ o.n e f_a't PES
ta réalité (incluant familiaux et maladie). que distribuer des produits industriels. On
Régime de participation différée aux bénéfices. aide les entreprises a réussir en leur
Assurances collectives (40 % payées par |'employeur). offrant un service humain, rapide et fiable.
Uniformes fournis + remboursement de 130 $ pour tes

d’acier.
el el POURQUOI CHOISIR OXYMAX

Formation continue dans notre salle de formation interne.
Un environnement de travail qui priorise autant ton

, . > . * Une entreprise solidement établie et
développement professionnel que ton €épanouissement

toujours en croissance.

personnel. o , « Plus de 500 000 produits industriels.
Un club social qui veille a rendre ton quotidien plaisant et « Tu n’es pas un numéro, tu fais partie de
stimulant. '

la famille passionnée et engagée.
e Une équipe « soudée serrée » ou chacun
compte.

Une ambiance humaine : humour, reconnaissance,
entraide et célébrations d’équipe.

Acces a la télé-médecine gratuite.

Des rabais et privileges employés chez nos partenaires :
restauration, voyages, changement de pneus, assurances,
FCEI et plus encore.

Postule des maintenant a

TON QUOTIDIEN AVEC NOUS olivier.herbaut@oxymax.ca

Etre le premier contact des clients (téléphone, courriel et comptoir).
Identifier leurs besoins et leur proposer des solutions adaptées.

Pour plus d’informations

Préparer et assurer le suivi des soumissions. www.OXYMAX.com / 800-605-7255
Passer et gérer des commandes efficacement.

Participer a I'organisation et a la mise en valeur du magasin.
Effectuer des appels et courriels de prospection afin d’identifier de
nouveaux clients potentiels et développer des opportunités
d’affaires.

TON PROFIL

Tu connais le monde du soudage et des gaz indistriels.

Tu as 2 a 3 ans d’expérience en ventes internes ou en service a la clientéle.

Tu es a l'aise autant avec un client qu’avec un ordinateur.

Tu sais écouter, comprendre et résoudre des problématiques.

Tu gardes une attitude positive et professionnelle, méme sous pression.

Tu démontres une grande agilité pour réévaluer tes priorités en temps réel, selon le volume d’appels et les
demandes entrantes.

Tu as une orientation client marquée et une habileté a développer des relations durables.

Tu possedes un sens de l'initiative, une grande autonomie et un souci du détail.

Tu maitrises les outils CRM et la suite Microsoft Office.

Tu aimes travailler en équipe et I’entraide fait partie de ton ADN.

Tu ressens de la joie lorsque ton client repart avec un sourire.

Atout : tu as de I'expérience dans le domaine de la soudure, des outils, de la boulonnerie, de la santé-sécurité,
ou dans un environnement industriel similaire.



